
2 0 0 0 -  2 3 0 0 €

BRUT/MOIS 
 

Consultant.e en affaires européennes 
 spécialisé.e sur les questions de commerce 

 

* Cadence très soutenue en
permanence (pas de

période creuse, même pas
l'été), selon les deadlines et

le processus législatif. 
 

 45-50h/semaine 

L A N G U E S  :  

ENVIRONNEMENT DE 

TRAVAILP R O F I L - T Y P E

M I S S I O N S - C O M P É T E N C E S

SALAIRE D'ENTRÉE

FORMATION

CHARGE DE

TRAVAIL 
 

Obtenir des cl ient.es,  élargir le réseau du cabinet,  répondre aux offres

des entreprises lorsque ces dernières organisent une compétition entre

les cabinets pour les représenter (dossiers écrits et présentation orale) .  

Analyse politique,  recherche,  veil le législative et/ou médiatique des

institutions européennes concernant le commerce à l ' intérieur et/ou à

l 'extérieur de la zone,  selon la spécialité du consultant (ex:  le commerce

européen avec les pays d'Asie du Sud-Est) .

Lobbying :  intervenir dans le processus législatif  européen par des

papiers de positions ou des rencontres avec les politiques afin de les

éclairer sur le thème et les enjeux.

Communication,  organisation d'évènements autour d'un thème ou d'une

entreprise pour sa visibil ité.

Capacité d'analyse et de synthèse :  al ler droit au but,  rendre un texte

technique "facile" pour des non-spécialistes.  

Connaissance des institutions de l 'Union Européenne.  

Flexibil ité,  agil ité :  passer d'une entreprise et/ou d'une tâche à l 'autre.

 T Â C H E S :

 C O M P É T E N C E S  D É V E L O P P É E S  P A R  L ' A C T I V I T É :  

Q U A L I T É S  R E Q U I S E S  :

Niveau d'accès au métier : Junior ( 1 à 2 ans d'expériences).

Stage ou expérience à Bruxelles apprécié : stage Blue Book, assistant.e

parlementaire , ou dans le privé.

Ce qui est particulièrement valorisé : se spécialiser dans une politique de l'Union 

 Européenne (ex : commerce avec les pays d'Asie) par des cours ou des stages.  

E X P É R I E N C E S  R E Q U I S E S

A V A N T A G E S - I N C O N V É N I E N T S

Apprécier le travail d'équipe : communiquer et

être transparent avec ses collègues.

Prioriser : gérer son temps et les différentes

tâches.

Curiosité et enthousiasme pour son sujet.

Un métier dynamique : tâches hétérogènes dans la même journée.

Aspects concrets des problématiques rencontrées par les clients.  

Très formateur : implique des acteurs de toute la scène européenne.

 

Charge de travail importante et rythme intense.

Travail conditionné par les demandes des clients. 

4 0 %

6 5  %

C a b i n e t s  d e  c o n s e i l  

"Soutenir des client.e.s dans
leurs stratégies de

commerce, à l 'intérieur ou
à l'extérieur de l 'Union

Européenne, par rapport
aux politiques européennes

actuelles ou futures."

BAC + 5 EN DROIT -

SCIENCES POLITIQUES -  

 RELATIONS

INTERNATIONALES

T É L É T R A V A I L

T R A V A I L  É Q U I P E



W H A T  E L S E  ?
S T R U C T U R E S

I N T E R O G É E S

Un livre pratique sur "comment créer une relation de

confiance" avec ses collègues ou ses clients . 

The trusted advisor, Robert Galford 

Pour aller plus loin ...
ACCESSIBILITÉ

Embauche régulière.

Stagiaires recherché.e.s - Suivre la

procédure de stage des cabinets (certains

cabinets prennent des stagiaires

seulement après leurs études, sans

convention).

 

É V O L U T I O N  D E  C A R R I È R E  P O S S I B L E  :
CONSULTANT.E SENIOR DANS LA MÊME

SOCIÉTÉ.

CONSULTANT.E DANS UNE FÉDÉRATION

DANS LES AFFAIRES PUBLIQUES À

BRUXELLES (PARLEMENT, COMMISSION

EUROPÉENNE).

             D'ASSOCIATION, POUR UNE ENTREPRISE.

Parole de pro

P E R S P E C T I V E S  D ' É V O L U T I O N

Soyez ouverts à toutes les opportunités
même si vous ne cochez pas a priori

tous les critères. Ne vous auto-
censurez pas !  

Aussi, se spécialiser dans une politique
européenne permet d'aller plus loin et
de se faire un nom : vous devenez un

expert à Bruxelles.  
 
 

L I E U  D ' É V O L U T I O N

E N V I S A G E A B L E  :  B R U X E L L E S

Hanover

Communication 

BCW 

 

 

Un site qui permet d'entrer directement au coeur du sujet

et de comprendre la politque européenne de commerce. 

Le  site web de la Commission européenne

"Commerce"

Un thriller écrit par deux anciens assistants parlementaires

qui nous plonge au coeur de la machine bruxelloise. 

Les compromis, M. Calligaro & E. Cardère 


